稻田里的守望者

	
	洪良彬：小时候经常听到父母说，你们如果不好好读书，就要去种田。但是我现在做农业的话，是因为我觉得，作为一个农民，应该是可以成为一个很体面的职业。
	

	
	稻田里的守望者
	

	
	解说：每年水稻成熟时，晋江的九十九溪田园风光，就成为了一幅美丽的画卷。这座工业化和城镇化快步前进的城市，大刀阔斧般地把上万亩的田园、村落、水系都保留了下来，打造成城市的中央田园，建设成生态农业示范区，更让人意想不到的是，管理这么一大片田园的竟是一个小伙子。
	

	
	洪良彬：我叫洪良彬，是个准90后。现在都流行叫“富二代”“星二代”，按照道理来说，我应该是个“农二代”。我不只是个农民，我还是个沉迷农业的农民。
	

	
	沉迷农业的洪良彬
	

	
	洪良彬：我就是因为这台无人机才走上农业的，最早的话我是做IT的。当初比较喜欢无人机航拍，当初在做IT的时候就有个念想，因为父辈以前都是背着一个大桶，在田里打药。然后我就想着说，要不把这个无人机给它应用到农业上，打破传统的这种喷药施药的这种方式。
	福建省晋航农业股份有限公司总经理

	
	解说：记忆中父辈的打药桶，促成了洪良彬的转行。2017年，他只身跑到深圳观看航展，看中了一款植保无人机，一口气买下了5台，准备开展无人机喷药的业务。信心满满的洪良彬回到晋江后，却还没等到飞机起飞就碰壁了。
	

	
	洪良彬：其实很多农户他都很不理解，第一他没有试过。第二他看了说，你这个不知道有没有效果，药（的用量）会不会比较多，你一亩又要收个二三十块钱的费用，成本很高。
	

	
	解说：为了节约成本，洪良彬带着他的团队对无人机稍作改装，钻研出一套效率高 用药少的技术，并为大家作了一次展示。
	

	
	洪良彬：我们就尝试了一下帮客户作试验。我不收你费用。我只拿100亩出来用无人机（洒药），另外100亩用人工。对比完的话很多客户就很容易接受。
	

	
	解说：这次立竿见影的效果，不仅让洪良彬收获了第一批客户，也从此开启了自己的农业之路。短短几年间，他已经成为了3000亩田园的负责人，并且被评为了“全国农村创新创业优秀带头人”“全国乡村振兴青年先锋”。而在做农业之前，他就已经是5家电脑店的老板。很多人并不理解，在民营经济这么活跃的晋江，为什么一个年轻人反而会选择农业？
	

	
	洪良彬：我记得从晋江市区骑（摩托车）到金井，给客户装个系统，来回差不多三个多小时。那时候装一个系统也收费才30块。原来销售（电脑）比较多，但是电商冲击，个人觉得，要转型。
	

	
	解说：洪良彬的选择果断而坚定，但一开始接触农业时，他却还没能马上适应，甚至因为作息时间闹过笑话。
	

	
	洪良彬：在做IT的时候，经常跟朋友晚上出去玩到很晚，四五点才回家。转型到农业刚开始，我还是有点回不过来，也是经常出去玩。有一天在我们楼下碰到工人四五点他们就开始要干活了，工人就问，你怎么这么早？我都不敢告诉他我还没睡觉，就顺口跟他们说，我睡不着，去田里走一走。
	

	
	解说：2018年，刚刚在植保无人机这里尝到点甜头的洪良彬，来到德化县考察，他看到了不少散落在山间的闲置土地，便决定在这里进行水稻规模种植，当时的他并没有想到，这一次自己草率了。
	

	
	洪良彬：大概是500多亩的水稻基地，然后发现我们面积比较大，当地的晒谷场这些都不够。然后我们还要把这些稻谷运到晋江的基地来晒，然后人工成本各方面都上涨，我们核算了一下，最终还是亏本了。
	

	
	解说：洪良彬并没有气馁，回过神来后，他整合当地的稻花鱼、菌菇、山笋等农特产品，增加了数十万元的营业额。虽然栽了跟头，洪良彬咬咬牙，还是坚持了下来。也是在这一年，他回到了晋江。此时，晋江的九十九溪田园风光项目刚刚开始运行，洪良彬经过一番考虑，决定继续在这里进行规模水稻种植，从头再来。
	

	
	洪良彬和老黄：

这个估计要打虫了。

这边两叶坏了，这边三叶。这根就是虫吃的。

这根基本上都被吃了。这个燕子那么多的话，估计是有虫。
	

	
	解说：作为曾经的IT从业者，在洪良彬眼中，田里的农事活动似乎都能跟科技沾上边。为了高效杀虫，他找到了中国科学院海西研究院泉州装备制造研究所，跟着这里的专家研究杀虫的设备。
	

	
	洪良彬：我们上面杀虫灯。我们可以再给它扩展，下面测温湿度。就只要传感器买过来接着，到时候只是一个设备就可以了。
	

	
	高银：我们这个灯主要是通过光谱调节，吸引稻田的害虫，不去吸引稻田的益虫。主要是吸引完之后，我们下面有一些设备把它吸进去进行杀灭。我们现在主要是想做前期的害虫的一个数据库的建立，为了我们下一步做人工智能算法作准备。
	泉州装备制造研究所高级工程师

	
	解说：这款杀虫灯将在一年后量产，洪良彬的下一季水稻就能用上自己参与设计的灯。这项发明将弥补智慧农业的一个空白，为水稻配上专属的杀虫灯。
	

	
	洪良彬：虽然现在农业跟以前发生了很大的变化，但是还是很多人观念停留在以前，对农业的偏见。
	

	
	改变对农业的偏见
	

	
	解说：田里的工作占去了洪良彬大部分的时间，和家人吃顿饭都成了一件奢侈的事情。幸运的是，父母和妻子虽然不理解他的转行，却也从未阻止。
	

	
	洪良彬：试一下这个米饭，这是我们田里自己生产的。
	

	
	魏秀萍：他刚开始做农业我也是不懂，以为就是拿锄头那些，不知道现在是新型农民这种。
	洪良彬的妻子

	
	解说：在其他方面，洪良彬就没这么幸运了。人们对农业的刻板印象，让他在许多尝试中收效甚微。当他把农产品搬进直播间的时候，粉丝却寥寥无几。
	

	
	直播现场：给大家介绍一下我们的自己基地的大米。无添加，无打磨。
	

	
	解说：直播间流量的问题还没解决，又一个棘手的问题接踵而至。洪良彬让公司发出去的招聘广告挂了几天，就是招不到一个人，偶尔有些应聘者打来电话询问，一听说这是一家农业公司，立马就把电话挂了。
	

	
	洪良彬：年轻人对农业的话，刚开始是非常抵触的。我过来你公司，还是拿着锄头的话，那这个职业的话不是非常理想。后面的话我就想了一个方法，就跟我们人事部说，你不要跟人家说是农业公司，是科技公司。过来再慢慢跟他解释，还有跟他介绍我们的业务，这招就很管用。
	

	
	陈瑞云：我是学商务法语专业的，我从来没想过我会从事农业这个工作。以前我是在非洲一家外贸公司做法语翻译，在那边待了几年之后，我一开始的目的就是想找一份离家比较近一点的工作。来到这边之后发现，跟我想象中的农业公司完全不一样。以前人工做的一些活，比如说播种、施肥、喷洒农药，都可以用无人机来代替。
	福建省晋航农业股份有限公司总经理助理

	
	解说：洪良彬的“小聪明”和“硬手段”，不仅留住了这批年轻人，也吸引来了经验丰富的老农。2018年，九十九溪田园风光项目开始的时候，洪良彬结识了他后来的合作伙伴，老黄和老吴。
	

	
	洪良彬：2018年的春节，我经常跟老黄在一起喝茶坐着（聊天），然后刚开始因为我那时候从IT转型过来，还有很多工程款（未收回）。而且刚转型到农业，投资也相对比较大。我就跟老黄在聊天说，工人工资发完，自己过年都没钱。然后没想到第二天一大早，老黄提着10万的现金过来，他说你这个年肯定要过，先拿10万块给我。其实那时候我非常感动。
	

	
	解说：雪中送炭的10万块钱，让洪良彬感受到了农民淳朴的信任，相隔几十岁的友谊，就从那一刻开始了。这些钱后来成了九十九溪田园风光项目的股金。
	

	
	黄水明：也不是大数目。差不多吧。也不能说多，也不能说少就是了。我这个人都这样，没办法，我这个脾气这样。刚刚好我们那时候也没什么（项目）做，他又有项目，我们又是对这个比较熟悉，就有点心中比较有底，你如果不熟悉，我们心中无底，我们都不敢干。
	洪良彬的合作伙伴

	
	解说：在当时，整个晋江做农业的年轻人少之又少，洪良彬又刚刚转型过来，有的合作伙伴不免心中有些顾虑。
	

	
	吴春光：第一次见到他的时候觉得，这个小伙子太年轻了，还不相信他会搞农业。因为农业很苦，在露天外面，太阳又大，风里来雨里去。
	洪良彬的合作伙伴

	
	解说：在老农眼中，做农业得到的只是“针头削铁”的利润，年轻人未必能坚持多久。但很快，洪良彬用实际行动给合作伙伴吃了颗定心丸，他开始钻研用机械代替人工的办法，为农场节约了不少成本。
	

	
	吴春光：他还亲自下地，操控无人机。还带着那个徒弟，教他怎么施肥，怎么打药。所以我们对这个年轻人抱有很大的信心，跟着年轻人干，有奔头。
	

	
	洪良彬：我们现在在九十九溪种的这一片是有3000多亩，传统的小农耕种的话，如果要种这么多是不现实的。按照这种科技的进步，跟这种人工成本的上涨，我相信接下来的话，那肯定跟以前的农业，是全部颠覆了，都不一样。
	

	
	不一样的农业
	

	
	洪良彬和老吴：

今年产量很好，你看颗粒都很饱满。

对，一粒一粒，穗都非常好。

一串一串，看起来很漂亮。这个我们早上测了几亩，（亩产）都是950多斤。那这个产量可以，去年的话，我记得好像是八百多。
	

	
	解说：七月，洪良彬在这个火热的季节，又迎来了一个丰收季。他甚至掩盖不住内心的激动，自己爬上了收割机。虽然收成好，但是农业投入大，回本慢，农作物本身附加值低，不了解洪良彬的人开始怀疑，他是靠什么赚钱的。
	

	
	洪良彬：其实在我们做到做到规模比较大的时候，很多朋友包括社会上都说，我们做农业都是打着做农业（的旗号），然后拿着政府的补贴。其实不是这样的，你只要转变传统的观念，农业还是可以赚钱的。
	

	
	解说：抖音直播的挫折，让洪良彬开始用现代互联网的思维去思考农业的问题，农业博主在直播平台很难吸引到流量，洪良彬就干脆自己打造平台。他开始统筹线上线下资源，网罗各地优质的农特产品，在线上推出网购平台，在线下对接乡村振兴项目，建设专供农产品出村入城的乡村共享驿站，至此 产供销一体打通了。
	

	
	洪良彬：我们晋江市农业农村局有提出一个壮大村集体项目，提了一个共享创业的计划。我们作为乡村共享驿站晋江的总运营商，跟村集体合作，就是为了壮大村集体。比如说我们开了这家店，他们通过农产品的销售，赚的这些钱，可以作为村集体收入。目前有稍微统计了一下，每家（店）的营业额一年的话是有几百万。
	

	
	解说：乡村共享驿站为村集体带来了可观的收入，上门寻求合作的人络绎不绝，如果计划顺利，洪良彬将在接下去的两年内，在晋江开100家乡村共享驿站。
	

	
	陈文良：线上能不能这样，我们小桥（社区）这些土特产，通过你们平台推广出去。可以，没问题。我们村的特产就是烧酒，糯米酒。还有一个就是，因为我们有靠近田园风光，一些家禽类，还有牛羊我们都有养殖。
	晋江市西园街道小桥社区党总支书记 居委会主任

	
	解说：农业版图的扩大，为洪良彬带来了一大群志同道合的青年朋友。为了帮助大家创业，他筹划打造了一个专属于农民创客的孵化平台——九九星创天地。以半公益的形式提供创业服务，免费或者低价为创业团队提供办公场所及办公设备。
	

	
	洪良彬：像我们星创天地的这些年轻人，他们都是来我们这边创业的。我们每年这些创业培训有几十场，人次是差不多接近一两千人（次）。
	

	
	解说：和老一辈的农民不同，这些年轻的创客更擅长于脑力劳动。他们以资源整合、互利共赢的模式，改变过去农民单打独斗的局面。

解说：在农业领域的各个环节转了一圈之后，洪良彬又回到了田里。对他来说，把一粒种子培育长大，再销售出去，只是完成了他工作中的一小部分。下一季的种子已经发芽，正等着他播种。
	

	
	洪良彬：其实从城市回到农村，从以前的IT行业转到现在的农业，现在也说不准哪个行业好，但是最让我开心的是，现在越来越多的年轻人参与到农业领域来，我现在觉得搞农业就是在播种希望，是一件很自豪的事。
	




